CURRICULUM VITAE

Elsa ORTEGA-SALABI
Responsable de clientéle, secteur international

date de naissance: 21 octobre, 1971
état civil: mariée

adresse: 19 rue des blés d’or 78180
contact: 06 67 42 57 36

e-mail: elsa_s_ortega@yahoo.com

C’était un parcours passionant...
D’abord, j’étais dentiste. Puis, publiciste.

Durant 7 ans, je faisais des projets collaboratifs sur des budgets internationaux
chez Foote, Cone and Belding Worldwide ( maintenant DRAFT-FCB ).

J’ai commencé en tant que conceptrice-rédactrice, mais j’ai évolué vers

le poste de responsable de création.

En France, j’ai retrouvé ma carriere de responsable de création, mais

j’ai vite vu que mon nouvel environnement offrait des opportunités

de focaliser sur la communication santé. J’ai decidé de me créer une niche
dans ce domaine en me faisant évoluer en tant que commercial.

Deux ans apres cette décision, je me retrouve en tant que responsable de
clientele ou j’ai un réle d’innovatrice. Ma formation médical est utilisée
davantage. J’exploite ma force pour I’analyse, la stratégie et la proposition de
recommandations. En plus, mes compétences dans les nouvelles

technologies donne la touche finale pour créer une combinaison puissante
pour pouvoir proposer a mes clients et a mes collaborateurs ( soient

médicals, soient créatifs ) des solutions innovantes et efficaces.

Le résultat: un nouveau concept d’account management

Mon expérience, mes compétences et mes outils propriétaires forment
une combinaison unique, et je dirai qu’on la trouvera nulle part.

Ce serait un plaisir d’en faire une démo.
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Diplémes
1994, doctor of dental medicine, University of the Philippines
1995, postgraduate training in hospital dentistry, Philippine General Hospital

Langues parlées et écrites
anglais - langue maternelle
francais - seconde langue

Consultant indépendante, 1998-1999
Johnson&Johnson - campagne dentaire pour Reach toothbrush
SmithKline & Beecham - conceptualisation d’un produit
Novartis Nutritionals - campagne éducative pour Ovaltine Smart

Expérience dans la publicité et marketing, 2000 - 2006

Copywriting, chef de groupe de création chez Foote, Cone and Belding Worldwide ( FCB )

Clients:

SC Johnson international brands - Glade, Pledge, Ziploc, Mr. Muscle, Raid, Baygon, Off!

Samsung Electronics

Chrysler

Nabisco

Mead Johnson - for Tempra

Bristol Myers - for Squibb Vitamin E

The New Zealand Dairy Board - pour les produits laitier d’Anchor milk et la campagne anti-osteoporose

Année Sabbatique, 2007
Projet de recherche sur la méthode de Dr Betty Edward appliquée en neurologie, domaine Alzheimer’s
2008: projets web - Specialists’ Digest, AliensIinParis.com, ToutesLesPromotions.com

Carriere européenne

Q4 2008 - International creative director, EuroRSCG pour les clients suivants:
Sanofi-Aventis - diabetes care and cardiology

Bayer - men’s health care

Pfizer - HIV care

Q4 2009 jusqu’au présent - responsable de clientéle, secteur international, Grey Healthcare Group

Clients: Sanofi-Pasteur-MSD - pour une marque de vaccin
BMS-Sanofi Aventis - pour une marque en cardiologie
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Compétences en graphisme
Adobe Creative Suite: Photoshop, Illustrator, InDesign, Flash, Dreamweaver

Talents spéciaux

Illustration, Peinture

Composition musicale pour le piano
Web Design

Forces

La stratégie, I’analyse et la synthése

Capacité de s’adapter

Capacité de multi-tasking

Combinaison unique de la créativite, insights marketing et connaissance des nouvelles technologies
Capacité pour I’autonomie, ainsi que pour le travail en équipe

La maturité développée apres des années d’expérience avec plusieurs types of clients

Relations humaines
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